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Divatto X

Divalto Achat - Vente
PREAMBULE
Cette documentation est une description fonctionnelle des généralités de notre ERP
Divalto

EI'l e permet dbdavoir un egénéralités ed fonetiors eomimdnes ad e s
| 6ensembl e d edsnotreprduit. e s

Elle est organisée par theme et explique pour chacun dbéeux | es poi
plus importants.
DIVALTO POSSEDE UNE RICHESSE FONCTIONNELLE EXCEPTIONNELLE
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est une réponse efficace a tous les impératifsdegeston déune PME/ PMI
Cette sol ution modulaire, paramétrable, posséde une richesse de personnalisation sans
précédent qui permet de répondre aux nombreuses particularités de chaque entreprise
allie |la force dbébun |l ogiciel standard, aux exi gE€

utilisateu r.
Le succes de toute solution logicielle réside largement dans
1 la qualité des ses modules
I son orientation utilisateur
T I 6homog®n®i t ® des modules utilis®s par | 6ensembl e
T I di ®gration sur | a base déwloppeanti ronnement de d

apporte une solution logicielle composée de modules puissants congus pour
répondre aux attentes de toutes les PME/PMI du 21éme siécle.
Depuis 1982, plusde 8500 PME/PMI ont choisi nos produits.

Cbébest | e meill eur gtdglaqudigddnétebffrei caci t ® e

Cbest ®galement | a garantie de d®vee lbogumrdndeujoirs per manen
plus.

Notre ERP introduit de nouvelles fonctions requises par la |égislation et surtout

par les besoins des entreprises sans ces se en évolution.

La satisfaction des utilisateurs de en a fait un des acteurs majeurs de

Il i ndustri e dWwMEBM sucle neatchéfrancais.

Position conf or tARkePigraAudoin&@sultatts) qui confirme la premiére
place de sur le marché des ERP pour la frange basse du mid -market (de 1 a
500 postes).

Léadaptabilit® et |l a flexibilit® de notre offre nous
di ff®rents types ddéentreprises de n®goféerntesdi f f ®r ent s
tailles dbéentreprise.

Ces qualités font de le logiciel standard sur -mesure !

Cela gr©ce " | a combinaison des avantages dodéun | ogi ci

personnalisation adaptée.

La souplesse doéutilisation desappogentlpauglescivigess, | a s®cur
di ff®rents param tres de | 6activit® de Il dentrepri se,

En fonction des besoins, de | ofganisation, chacun utilise la totalité ou une partie des
fonctionnalités du produit. Les possibilités de par amétrage permettent de désactiver des
fonctionnalités non nécessaires.
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PERFORMANCE

AVANTAGES

Un savoir -faire et une parfaite
connaissance de chaque secteur de
| 6entreprise

couvert -

Prise en main aisée
Gain de temps
Utilisation optimale

Module pour chaque secteur

Prise en compte des besoins
individuels

Mise en route progressive
Pas de redondance

Paramétrage

Utilisation adaptée aux besoins
Prise en compte de besoins
particuliers

Intégration des modules utilisés

Information rapidement di sponible
Pas de soucis de communication
Pas de duplication et de redondance

Qualité des tests et intégration des
modules

Traitements testés
Fiabilité
Haute disponibilité

Documentation en ligne claire et
compréhensive

Rappel de formation au bon endroit
Economie
Description générale des traitements

Formation efficace assurée par notre
réseau

Equipes qualifiées
Immédiatement opérationnel

Support et Hot Line par notre réseau

Service de proximité
Service doassi
qualifié

Haute disponibilité

stanc

Personnalisation

Traitements adaptés

Evolutions produits

Mises a jour réguliéres
Compatibilité assurée

Prise en compte des demandes
déutilisateurs

EFFICACITE ET ECONOMIE
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Divalto ﬁ
Divalto Achat - Vente
DIVALTO ACHAT - VENTE
Schéma Général de Divalto Achat - Vente

Données de base

table de base - articles - conditions prix & remises

4

oo B e
stion des ventes " estion des achats
p— !

devis
commandes nomenclatures dema”dEEr?dE prix
préparation gammes commandes
livralsons {%&‘ien:;un;
transpart colts standand contriles factures
Facturation codts réels
e-commerce CuF. et suivi
catalogua - -
paniers qualité - ragabilité
cammandes

A

Y
préparation logistique

Y

intégration comptable
statistiques

bureautique
décisionnel

Divalto  Achat i Vente est une réponse efficace a tous vos impératifs de gestion.
Cette solution modulaire et paramétrable posséde des possibilités de personnalisation
sans précédent permet tant de répondre aux nombreuses particularités des PME -PMI.

Principa les Fonctionnalités de Divalto Achat - Vente

Fichiers de base

U Articles

U Impression étiquettes articles avec codes -barres

U Clients, contacts, adresses, rib, référencement

U Impression étiquettes clients

U Prospects, contacts

0 Transformation doéun avecoeprisede son gortefeaille deedavis

U Impression étiquettes prospects

U Fournisseurs, contacts, adresses, rib, référencement
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U0 Impression étiquettes fournisseurs

U0 Représentants, rib

U Autres Tiers, contacts, adresses, rib

U Projets (Avant - vente)

0 Affaire (Ap rés i1 vente)

U0 Dossiers

U0 Etablissements

0 Dépbts

0 Outil s doi nex@gatiom via Exael ou fichiers ASCII des articles et tiers.

Régime TVA Tiers

Code TVA

Taxe parafiscale

Mode de réglement
Echéance multiple

Devise

Taux de change

Code Tarif

Famille de tarification
Affectation des tarifs

Code remise

Classe de remise

Affectation des remises
Classe de commissionnement
Sous - références

Grille de sous -références
Famille statistique article
Unité de gestion

Coefficient de conversion des unités
Emballage
Coefficient doéoemball age
Attestation de conformité
Nature de produit

Famille dbébordre de fabrication

Famille de production

Formul aire débaccompagnement de | a production
Cause de rebut

Pays

Code langue

NAF

Famille statistique tiers
Raison sociale

Marc hé

DAS Domaine d6Activit® Strat®gique
Origine tiers

Famille de relance
Transporteur

Grille tarifaire de transporteur
Texte pré enregistré

Motif (suivi projet)
Collaborateur

Groupe de collaborateur
Activité collaborateur

cocoooooooooooooooooooooooooooooooooCCCCcCcCcc
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U Service

0 Calendrier général

U Calendrie r particulier

U Deépét

0 Emplacement

U0 Famille de réapprovisionnement

U Coefficient codt de revient

0 Frais fixe pour les colts de revient

0 Code opération

U0 Nature de stock

0 Frais de pied de piéce

U0 Tarif de vente

0 Tarif dbéachat

U Impression multicritére des tar ifs entreprise et par client.

U Remise de vente

0 Outil de g®n®r ati on, de copie des tarifs dbdéachat
0 Out il de g®n®ration, de copie, dbéint®gration des

Saisie des devis clients et prospec ts

Impression des devis

Saisie des commandes clients

Impression des commandes clients

Validation ddédun devis en commande
Saisie des BL

Validation de pieces (devis/commandes) en BL

Impression des BL

Impression des bordereaux transporteurs

Impression des éti  quettes transport

Saisie des bons de prét

Impression des bons de prét

Simulation des codts de transport

Saisie des factures

Validation de pieces (devis / commande / BL) en facture

Impression des factures

Impression des traites

Impression des relevés

Intégr ation comptable

Facturation en différé des BL , gestion des périodicité de facturation
Duplication de ndéi mporte quelle pi ce en devis ou

cocooooooooCoCCCCCCCcC

U Saisie des devis fournisseurs (appels de prix)

0 Impression des dev s fournisseurs

U Saisie des commandes fournisseurs

0 Impression des commandes fournisseurs

0 Validation déun devis en commande fournisseur

0 Saisie des BL fournisseur (r®ception directe dbun
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achat préalable))

Validation de piéces (devis /commandes) en BL fournisseurs
Impression des bons de réception

Saisie des factures fournisseurs

Validation de pieces (devis / commande / BL) en facture fournisseur
Impression des factures fournisseurs

Intégration comptable

[ ot et eI et B e B e

Saisie des commandes
Acceptation des commandes
Saisie et validation en BL
Saisie et validation en facture

[ ot B et

Pr®paration dbéinventaire (liste de comptage)
Inventaire actuel par stock, par article
Ajustement dodéinventaire
Régularisation de sto  ck
Grand livre des stocks
Inventaire comptable actuel
Inventaire comptable différé
Gestion avancée des inventaire s
0 Geénération des inventaires

coocooococc

0 Administration des inventaires

0 Impression des listes de comptage

0O Saisie dbébun inventaire

0 Analyse déinventaire

0o Valdati on ddédun inventaire

O Suppression doéun inventaire

0 Transfert de stock inter  -établissement
0 Saisie de commande
0 Saisie et validation de BL
0 Saisie et validation de facture
Classement ABC
Analyse des consommations d®termination des stock
Calcul des Bes oins Nets
Consultation et maintenance des propositions de réapprovisionnement
Impressions des propositions de réapprovisionnement
Validation des propositions de réapprovisionnement
Administration des réservations
Actualisation des réservations
Génération d es réservations
Bon de préparation
0 Génération des BP
Administration des BP
Impression des BP
Saisie des résultats de préparation
Achévement des BP
Validation des BP en BL
Colisage , paletisation
Interrogation Palettes et Colis
Liste de colisage

cocooooccc

O O O0OO0OO0OO0OOoOOo
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Etiquette s de colisage
Contréle des BP

Annul ation dou
0 R®capitulatif

[elNelNe]

n BP
de pr®paration dbdbune commande

0 Superviseur logistique
U Proposition de livraison client triée par délai
U Proposition de livraison client triée par article
0 Proposition de livraison client triée par client
U Proposition de livraison interne (production) triée par délai
U0 Proposition de livraison interne (production) triée par article
0 Consommations diverses de stock
U Dépréciation dotation
0 Reprise dotation
0 Cannibalisme déun produit assembl ®
0 Reconditionnemen t ddéun article assembl ®
U Assemblage
U Désassemblage
0 Transfert de d®p?t, transfert dodédempl acement
U Portefeuilles piéces ventes par client
U Portefeuilles piéces ventes par article
U Portefeuilles piéces ventes par représentant
U Portefeuilles pieces vente s par familles de client
0 Portefeuilles pi ces ventes par familles dbéarticl
U Portefeuilles des commandes clients a préparer
U Portefeuilles des commandes clients préparées
U Portefeuilles pieces achats par fournisseur
U Portefeuilles pieces achats par article
U0 Portefeuilles piéces achats par familles de fournisseur
0O Portefeuilles pi ces achats par familles doéarticl
U Portefeuilles des commandes fournisseurs non confirmées
U0 Portefeuilles des commandes fournisseurs confirmées
U Mouvements Achats / Ventes par tiers
U Mouveme nts Achats / Ventes par article
U Mouvements Achats / Ventes par représentant
U Mouvements Achats / Ventes par familles de client
0 Mouvements Achats / Ventes par familles dbéarticle
U Statistiques achats ou ventes, multicritéres, sur 12 périodes, sur CA ou Quantit é
ou marge
o Partiers
o Par article
o Par représentants
o Par familles de tiers
o Par familles dbéarticle
0 Hit Parade CA ou marge achats ou ventes
o Partiers
o Par article
o0 Parreprésentants
o Par familles de tiers
o Par familles dbéarticle
0 Progression CA mensuel
U Statis tiques produits par famille statistique
U Statistiques tiers par code statistique
DocTC_AchatVente_v62.doc Document non contractuel
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U Variation de CA

U Capardatedel °° vente

U0 Statistiqgues double Z

U Liste de comm issionnement des commerciaux

U Etat des remises différées

U0 Récapitulatif transporteur

0 Contrdle transpo rteur

U Des pieces par tiers avec navigation

U Des pieces par article avec navigation

0 Statistiques multicritéres Achats / ventes avec navigation

U Interrogation des stocks par dép6t, par nature de stock avec navigation

U Interrogation du stock disp onible a date avec navigation

U Extraction des mouvements liés a la DEB

U0 Maintenance des mouvements DEB

U Contrdle des mouvements de la DEB

U0 Impression de la DEB

U0 Confection fichier de transfert DEB

U Epuration de la DEB

U Geénération des statistiques

U0 Lettrage des échanges

0 Régularisation des entrées forcées

U0 Impression des entrées forcées

U Affectation des codts de revient

U0 Calcul des colts moyens pondérés

U Archivage des piéces

U Epuration des piece s

U Epuration des statistiques

U Déverrouillage de factures

0  Annulation relevé de factures

0 Mise a jour des compteurs articles

U Mise ajour des encours de livraison

0 Mise a jour du plan comptable de Comptabilité

0 Mise a jour des codes statistiq ues articles

U Mise ajour des codes statistiques tiers

0 Modification ddédun num®ro de s®ri e

U Suppression de dossier

0 Contrtle doéint®grit®

0 Intégration de pieces

U Consultation des travaux en attente

U Exécution des travaux en attente

0 Consultation du livre de bord

U Epuration du livre de bord
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gére plusieurs types de tiers

U Prospects
U0 Clients
U Fournisseurs
0 Commerciaux
U Tiers divers
Pour chaque tiers permet de gérer
U toutesles adresses liées au tiers (devis, commande, de livraison, de facturation,
pour les relevés)
U les diff®rents contacts de | 6entreprise (fonction
U les différents RIB
U0 le référencement des produits achetés ou vendus
U0 les tarifs et les remises spécifiques au tiers
U les marchés et les conditions associées
U0 desinformations spécifiques a la catégorie de tiers ou propre a un tiers donné par
la gestion des rubriques
Pour les prospects, permet | a saisie de devi s. Lorsqudun p
transform® en client, | 6densembl e des lanentbasculég u i l ui so
en devis client.
Pour les clients, il prend en compte les reglements multiples, I'appartenance a une
centrale d'achats, les tarifs particuliers, le calcul du port, les encours direction et
assurance autorisés, etc.
Les tunnel s wroperméttent de oayiguer dans toutes les informations
rattachées au tiers  : les piéces d'un tiers (devis, commandes, BL, factures) et les liens
entre ces pieces, les statistiques, les informations comptables (encours détaillé, extrait
de compte, etc)
Pour les tiers clients et fournisseurs, il est possible de gérer un contréle des articles
référencés lors de la saisie des piéces.
TIERS
Pour chaque tiers, Achat - Vente gére un grand nombre doéinformatio
accessibles le plus simplement possible et a tout moment.
1 Informations généralistes : coordonnées, familles statistiques associées,
repr ®sentants par d®faut, encours (factwuration, |
1 Informations tarifaires : codes et familles tarifs, remises
1 Gestion des documents commerciaux : pr ®sentation, nombre dbéexemp
support (papier, fax, mail €), documents pr®enreg
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Divalto

Divalto Achat - Vente

9 Livraison et facturation : mode de livraison, priorités, durée du transport, tournée,

jours de réception
1 Différents autres tiers ou adresses de devis, commande, livraison, facture, relevé
1 Informations commerciales : chiffre doéaffaires, effectif, NAF
1 Informations comptables : compte, analytique, régime tva, relances
1T D®cl arations déd®change de biens, confidentialit®
1 Informations statistiques ¢ h i faffaires et sharge du mois, du trimestre, de

l6ann®e -A,rand délais de paiement et montants moyens, litiges, impayés,

7

incidents &

mh-p_mmmmmw mm__m.mm)mm :
Par code | Ear nom | Par poys £t code postel | P bk | P gro
Apertr ducode [CO000001 [actrate v 1] Afficher unguement les dients valdes
L
0000004 MARSCULE 1643 CHAMPNIERS A ‘
U C00C0005 AGORA BLREAL 4000 e 34 L
0 CO000005  |LAPOSTE 75000 PARIS ADM  |Service Cernal ‘
CO000007 | Supermarche MATCH ACHENSEIM 704 ACHEN-EIM 3A |
] ‘C00C00%8 HYFERMARCHE CARREFOUR Gvars 89702 GIVORS Cedex A |Z.A, de Givors Est -
| | /CD00000S CROMEE =% LORXENT SARL |
u 0000010 KDO 1030 ALES SARL
Co000011 Supermarche MATON QRERINAL 6210 O2ERNAL A
LD000012 AGORA BUREAU Agence Cloron 3300 OLORON A
CO00013 LA PAETTE DOR 33 33000 TOUR (RSE A
€0000014 CRTRE LEQERC BAX0 CARPENTRAS 34
€002001% é MATCH Llle 1 29000 UUE SA
C00C00 15 ACTION BUREAUTIOUE 33300 DORDEALX SA
- Co000017 GALERIE MONTYS 67900 SELESTAT SARL |
C00c0018 ACTARYUS Galere dArt 51200 EPERNAY SARL  |Place des Arcades
| 1] «coooois GAILL'ARY 14%0 PaLASE SARL
CO000020 | SAINT PETERSSOURG ANTIQUITES ysoce PaRLs =
| 0000021  JAUFIL DES LIGNES 91250 ARPAXN A
0000022 PAPETSERVICES 91200 ATHES MONS A
€D000023 PAPER HOUSE 6700 STRASEQLRG SA
C00C0024 MEGEVIC 73600 MOUTIERS Tarentaise A
/C0000025 PLEIN CIEL 17400 SAINTES SA
/C0000026 10TXA 3300 CALUIRE M
H | CD000027 LAPMETTEOOR 73 75008 Prans A
Co0000 28 LA POSTE 73000 PARLS DM iSerwce Communcabon
CO000022 CFAL Somme L FRIVILLE ESCABOTIN LYCE  [Centre Formation Appres
000030 ARDECHE CREATIONS 10730 SAINT JEAN DE MU2OLS A
| 0000051 PAZANIS TAREAN | 54500 DOUAT 3A
C0000032 GRAPHIGRO 59900 AUE SA -
0 D L} o p— |
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Divalto Achat - Vente

Génécaitéa  Tanficaton | Livrason et K | Adresses et Textes préenvegards | ¢ o | Compabité et confidensoite | ldemtfiants

Les clients sont
U Multi adresses

. Codeadresse

Deviz cIEGE MEBOUT SA (Siege sodal)
LIMOGES
Commande CIEGE MNEBOUT SA (Siége social)
LIMOGES
Bon de livraison | Iyvp MEBOUT SA
LIMOGES
Facture CIEGE MEBQUT SA (Siege sodal)
LIMDGES
Releveé cIEGE MEBOUT SA (Siege sodial)
LIMOGES
DocTC_AchatVente_v62.doc Document non contractuel
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Divalto Achat - Vente

U MultiRIB  (avec gestion IBAN)

B [ewueziesmmooe
CodemCorlobangue [
Domciason [ Farbos Linoges Cames

B Detesefomerse [T

U0  Multi contacts (avec identité et  coordonnées complétes du contact)

NRHON
BERBU

CEARWN
NN

” ‘i ii

E:I?
i

1 Destssane 4 retenes
1 Dustruaturs comerde

I
!
|
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Divalto

Z:.‘L’n

Depuis |l a fiche client, il est possible déacc®der di
suivantes

U0 Tarifs du client : conditions tarifaires spécifiques a certains articles selon marché,
guantit®s é
U0 Remises par ticulieres

0 Articles r®f ®r enc®s pour | e client (avec code et
client)
U Marchés : avec suivi des mouvements et gestion de conditions commerciales
sp®ci fiques (tarifs, remises &)
U Derniéres ventes et derniéres piéces établies pou r ce client
U Statistiques paramétrables
0 Lesrubriques :informations spécifiques par catégorie de client ou propres au
client
U Encours (module réglement)
0 Compte (module comptabilité)
U Gestion des projets (avant  -vente) rattachés au client
0 Gestion des affaires  (aprés -vente) rattachés au client
0 Les événement enregistrés par le module Relation Tiers
52 Evtnermenes the thers CI000001 NEBOUT - Pagyrus Deu & ex5al) - Consaftaton - W e | oo il
fchier fsiton Afusage (Qptiom e Lomglimenn
240 27 3% 2K cobeven Couo fbrges Qusmares Tes Offeon Gk fon oy Ties o) | ol By BT
Apordelodate  EO0S2010 2000 & Tous et e

Troes devts & affiver

) ; : |Uern -
= IOUIWI0 DRI whekot Fagomier s pranewr U e Dero
|l a W 902010 1000 eac e L et
i ) ®« %4 SNOS/F0I0 | 13:47 [emwinet T sorient Orwten orwe TOOLLT pmes
TR - Q00 152 2052010 1523 efavout Fou st Prons FO0137 o Fax Dew
™| | [ Q0600 | 1%00 $204/7010 1200 'wreiout T ol szt Proves POMOLET Devm
Jal 3 203010 1362 205200 16:32 1tervention tedveco-Comns Mse on place Dréserton Aoureies B
Jiad 1 9 17040010 9000 12/042010 0000 Irbervwrtion techraco-corwm Porreaton Daerts. pettiaee ot scrte o
Jad o 12042010 9000 2042010 0000 ot Inbervantion ehesn-Conm | Acraton Fegnons i Grafe” Pr
™) - aRoZ010 12w SHN0I0 1498 ecmrout Courver seeteed Cambta) Type Durs
|l - B05B10 0000 0V 0000 ‘ecourout Courer satant Ervo catalogue 2004 Derd
™ Y O/1203000  0¢=00 12 07 et Tikigtorm wrisen Arronce rouves groduat Dever
= 4 WN6012 0 W0l tm 000 de reson Visson vafraschir I virne’ seainde L
] o 040600000 2000 0000 et Ivide Ge rmmar Rafraety & r2iem de 2SO0, ~
1l ¥ 040005 2000 0000 etelout | TéMghere sxrtant Rappeler NEBOUT pouy comnstre 640son Og

Fournisseurs

A quelques exceptions prés (acheteur et signataire des bons & payer, accusé de réception
de commandes, contrtl e qual ileas@forchatiens foanissetraenldsi s es é)
fonctions accessibles depuis une fiche fournisseur sont similaires a celles des clients.

Prospects
Les informations de base n®cessaires au suivi dbéun pr
prospects sont présentes. La plupar t de ces informations seront réutilisées lorsque le

prospect sera transformé en client. Ces données sont également utilisées par
Relation Tiers.
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La fiche repr®sentant g re | d6int®gralit® des informat
identité, coordonnées, mode de commissionnement, éléments comptables et bancaires

(multi RIB).

Sont consi d®r ®s comme autres tiers les diff®rents tie
(dépbts, tiers externes utilisés par le module régleme nt pour effectuer des encaissements

ou d®cai ssements sans saisir de factures (tr®sor publ
Les fonctionnalités de Achat - Vente permettent dans tous ces fichiers de

positionner ais®ment des filtres, dtdesimprmatoner ou ddexp
souhaitées (voir 8  zoom).

Léutil déantenfaces standard de Wemedbowat ( MAPBuUt TAPE aétE
de t ® ®phoner, déenvoyer directement un mai l ou un f a

autom atiquement les informations stockées dans sa fiche.

REFERENCEMENT

Achat - Vente offre la possibilité de gérer le référencement article pour les tiers
clients ou fournisseurs.
Dans chacun de ces cas, | o6utilisateur peut pr®ciser p
T Ila r®f ®rence de | darticle chez Il e tiers
1 sadésignation
1 des textes préenregistrés par type de document.

Le référencement a plusieurs utilités
9 utilisation des références article du tiers en saisie de pieces

1 aide a la saisie de piéces (accés simple a la liste des articles référencés pour un
client ou un fournisseur)
T pour chaque type de document tiers, il est possib
article un texte pr®enregistr® au format rich tex
1 possibilité de contrbler le référencement, c'est a dire autoriser en saisie de piéces
pour un tiers uniquement les articles ayant été référencés.
T Wiklnacersant s 00000} RESDUT - Popyres s dscse] - Wodbicanen 5 |
m . —:75 ,.4‘-.4 v i D tetarte s uw
WO | Mo
Fabtm s PC0ow Bagats Oreatwe Al Largeus 2ieme
:"4‘4-'--.:. o —
Beroa preCasI™
I O e e B e o ey o B SR e
}." il
S N
Fazen
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PROJETS & AFFAIRES

Achat - Vente permet de définir des projets avant -vente et des affaires (aprés -
vente).
Une fonction de val idation transforme un projet en affaire.
Les libellés utilisés en interne pour identifier la notion de « Projet » et la notion

«dodaf feaisroent param®trables pour sob6adapter aux ter mes
ou couramment utilisés dans son activité.

Les projets et les affaires sont caractérisés par un code, un libellé, une date de livraison
et de réception prévue, un représentant, un chef de projet interne et tiers, un montant.

Le projet/affaire est optionnellement affecté a un client.

En saisie de devis, un projet (avant -vente) peut °tre r attdtesoudu® soit sur
chaque ligne de piéce.

En saisie de commande, livraison ou facture (clients et fournisseurs) une affaire (apres -

vente) peut °tre r at-téeous®ehageligne sdepiecé.d e n

Une affaire peut °tre rattach®e ~ un produit fabri gug
des ordres de fabrication.

La notion doaffaire g®r ®e danlsvalitcesedti fUM®g emlt® dnbadad ess

ce fait, il est possible de rechercher t oute opération relative a une affaire (ex. bilan de
projet).
mn-v-mc\.a—-:~:a;nann-t-uu;1 whw..'m\.n- ;‘;4
Pichosr  [dman  Mictege Options S Lavglimens:  jesrsgetom
24> w0 e * K heae Ousemne [ PR
e Atz C Luta Tam Balprues
WA Acrwaee | iSewhares
Code Afte | Y Stetaa
Lcls g3 e DELANTATIONERIP AT RN N e saw st
Lok T et AT Pt e e ~ -::‘:
Chant oxey TRV from—
Chwé s svopet Sert P 0N s
Tote du Swrgerw Jotn
Coormer s MazTF Mure CORLEONE - Sactms [ MAS 24372007
Ou! @ popet rimrw " Mt VOR
S il (3"
Oare o ecapton dele
ERES - -
S [ ot o Ty g
Tewis ot O™ 00
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MARCHES

A chaque tiers client ou fournisseur, il est possible de rattacher des marchés.
Pour chaque marché seront définis un montant total et une période de validité
(optionnels).

Onpeut al ors d®finir | es conditions de vente ou dobéachat

dans | e cadre dodédun march®. Ce-tédeeouaniigeade doeumentspr ®ci s ®
commerciaux.
Le march® est ®gal ement une cl ® dbéacc s.

Y Libeld des marchis - Papynus Jou d'essal) - Contultation « M1 Foire asux chevalets =
fichier  Edition  Affichage Qptions  Alde  Compléments  Interrogations
1% % Ui K Muesents Taifsdevents Reesses as vente lg RPN L))
Défntien | [denshants
Cherrt 0000001 NEBOUT
Marché M1
Lbwld Fore sux chevalets
Marche vaide du [1zmar0% a [Hoade
Moriant du marche 20000
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Les fonc tions achat et vente suivent un circuit paralléle et s'organisent selon la méme
logique. Elles reposent sur une gestion dynamique des pieces et des possibilités de

tarification illimitées. Les multiples critéres d'accés aux pieces, leur gestion en historiq ue,
les aides personnalisées, les zooms constituent autant d'outils qui facilitent le maniement
de . Le confort d'utilisation qui en résulte diminue le risque d'erreur et

augmente la productivité.

OPERATIONS SUR LES PIECES

connait 4 piece s différentes : le devis, la commande, le bon de livraison, la

facture. Chacune d'elles s'applique aux clients et aux fournisseurs. traite
également des bons de livraison internes (transferts de dépdt, dépréciation, assemblage,
destruction, etc...)

Une piéce se compose de trois éléments :

§ un en -téte qui comprend des informations générales concernant le tiers
§ un corps constitué de lignes de détail
§ un pied.

Une premiére distinction est effectuée par sur le type de tiers

8§ client
§ fournisseu r
8 tiers interne

Une deuxiéme distinction est effectuée sur le type de piéce

devis
commande

bon de livraison
facture

w W W W

Récapitulatif

Devis Devis

Commande Commande Commande

Bon de livraison Bon de livraison Bon de livrais on

Facture Facture
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Divalto X

Divalto Achat - Vente
Opérations possibles
§ Saisie directe
§ Validation devis C commande
devis C BL
devis C facture
commande C BL
commande C facture
BL C facture
8 Duplication
§ Modi fication de | 6®t at
§ Affichage, modification
Saisie
L'utilisateur entre & n'importe quel niveau de saisie : devis, commande, bon de livraison
ou facture.
Tous les circuits administratifs sont possibles : Devis en facture, bl direct puis facture.

Circuit
Piéce Piéce
départ Devis Piece départ départ
départ Cde BL Fact

Type de Piéce

Devis
Commande

Bon de livraison
Facture

Avoir

La saisie en objet tableau permet une personnalisatio
par | 0 u il éxists des pegsibilités d'insertion de lignes, de suppression, de saisie
de commentaires, de text e-tdeeou lpen dedexte mtaché¢ &8 xt e doden

chacune des lignes de corps.

. | Y ——

Cwmwen  [acm & AR acrt

omten | CoWnt S o gt Btsnms =4 g = "om L) .
g eften e LaPan (v el e o AW
=) Coftets Sasen Cx%en b an om0 s T
Criet. 17 comen doux Bee Morenerve nw wan| mn w0
e Tt 30 pomiets dines War Miwdvm Ve e - et o
e A Carten A LY - T
TOR Corthet tims 1557 - Lo Dot - 0 s 10 800 wes w
=k il o st ma i)
t ool e Y e Ly Ve | o Lo o and w
ey s o Mgte e e i i
. » vl a |
S | % e il I . St S o] Jrr——. e
it 2 i | P et St )
PR - [ am - s o w‘
Sy - 53
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Comme vous pouvez | 6aper ce-dessus, Ldvainied vbud gexmetde | e c i
définir des chapitres et des postes ( optionnels ) dans le corps de piéce. Cela permet de

regrouper des lignes articles et de positionner automatiquement des sous -totaux sur ces

bases.

Des fonctions de mise a jour globale (délais, axes ana Iytiques, etc..) permettent de
répercuter en un seul clic des modifications sur les lignes sélectionnées.

Cette fonction est tres utilisée dans le cadre de réponse et traitement de commandes
|l i ®es " des appels doéoffre.
Ces chapitres et postes peuvent posi tionner des ruptures sur | 6i mpress
(voir ci -dessous).
[T Ovateviewer: age 12 Fichirsamporare
Bechio Page Inile Qpoans  Hde
Fd= + - S8

Papyrus (Jeu d'essai)
B v liwe
[~ TRNDIZ G
o
e SAINT PETE00UNS AN
Lwdd BRIV CTERISSSRS MTIGAITES
- -y S— 27, Patcwr; Mommaree
-,

TS =an
e

Confirmation de commande

s ey pemn et e e Crewarosd (o

A IO0LS  COOOPRIN A 1A Mo CIIGLITE - Sotme WY MY

‘owane [ar—— el Zeru e wnn | . [ ]

Léetnt e de pi ce est constitu® du haut de | 6®cran (s®
vous pouvez visualiser | e d®tail -ttes i nformations con
Toutes les informati  ons sont remontées de la fiche tiers et peuvent étre modifiées pour

une piéce donnée (exemple une commande client).

Ces modi fications seront prises en compte par toutes
g®n®r er (suit e :Bubetinldélrrrisomp | ecture) sans modifier les données

initiales du tiers.
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Divalto

Divalto Achat - Vente

W Complerments eo-tise

| Dl scomne
| o

Compberert | Taccaon et Corwssseorenert | adesses | et | Edanen miies |

Do MONTILLE

Made triespont
Xurs de oot |0

e

Ovonegest

Mode de tacnraten n How facare

-
oscrt Bosowrde -
Faoote [Tam
Coceam B
Ragee TIA B P oemd
fmadechee [ Lotoooooe
T asnaes b ptoe

| Pemtd onbwmess |5 Tauree Code dtat
S Rere 9 lortre domrgiares s
W A pipew Cacidipert N e Coce roemen vt entite |
=1 cary de oW ston ¥ Aczepie e reausks Cote reycmet tette g
oo 7 b e s
T
| N
E‘ R
Emseneven!

Cet en-téte est constitué de 5 onglets

0 Complément

: liens commerciaux, condition et délai de livraison, Axes

analytiques, Mode de facturation, impression, type de flux (code opération)

[t et e

L a
Dans
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Tarificati on, remises & commissionnement

Adresses : devis, commande, livraison, facturation
Adresse de relevé

Condition et échéances si paiement multiples

e arti cdétal »peut
e llebund ligne despig@de.e u r

S €
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Une ligne peut étre ventilée pour

la gestion du stock et des réservations
les délais de livraison

les emplacements

les N° de lot ou série

les N° de colis

[ ot et eI et @

Cette ligne article détaillée est composée de 3 onglets

0 Généralités : Tableau des ventilations, tarif et remises, axes analytiques, etc (voir
écran ci -dessus)

U0 Commission et livraison

U Décomposition (Principe du kit commercial) et colts de revient en cas de
décomposition

Sur toutes les informations essentielles (quantités , prix, remises, N° de lot ou série,
etc.), des fonctions permettent de consulter ou de ramener des informations :

0 Interrogation du d®t ai l déun stock
0 Visualisation des numéros de série disponibles
0 Visualisation des différents prix,
u Etc.
Cesfonctions sont appel ®es par des boutons, des raccourci

menu pop -up activé par le clic droit de la souris.

Pour les clients et les fournisseurs, il est possible de gérer un contréle des articles
référencés lors de la saisie des piéces af in dé®viter toute erreur

Cette fonction fait ~ évoluer une piece administrative  sans provoquer de ressaisie des
informations, en brdlant éventuellement les étapes :

U d'un devis a une commande,
U d'un devis a un bon de livraison,
U d'unbonde livr aison a une facture.

La validation est totale ou partielle. En cas de livraison partielle, le traitement conserve

ou ne conserve pas les reliquats en fonction du paramétrage du tier s et les lignes déja
livrée peuvent étre masquées

Si l'entreprise gére le s reliquats, une piéce validée partiellement donne lieu a plusieurs
pieces (une commande génere plusieurs BL).

L'utilisateur peut regrouper plusieurs validations sur une seule piéce : par exemple

plusieurs BL sur une seule facture.

Les traitements d'interr  ogation permettent de retrouver le chemin parcouru par un article
(devis, commande, BL, facture) avec les validations partielles et les regroupements.

La duplication est la recopie d'une piéce (devis, commande, BL, facture) en devis, en
comman de, en BL ou en facture. La nouvelle piece est créée. L'ancienne est inchangée.
L'utilisateur peut reprendre une facture client et créer une nouvelle commande pour un
autre client sans ressaisir les références et les quantités.
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Divalto Achat - Vente

Bien entendu, il est égaleme  nt possible de créer, supprimer ou modifier des lignes.

Fonctions copier/couper -coller

Ces fonctions sont trés appréciées par nos utilisateurs ; elles permettent dbéorga
de réorganiser les lignes de piéces de maniére tres intuitive.

Portyer  fsdmion Opmeny Afschage  Cusdy  Intepeoganon Alds

BAD AN A3 BIN B DD,

Deste [ tocos0ot L [ o Clet  COOO300L

Voepecs ey 10000001 i CADEAL DECORS

Yokve référance Entratien tAspharaus B 12106104 (¥ camancle 3000 TOURCAE

Mode régement [ Chigue Sréception Acovpte [T pewse Em Encotrs Drestion 1

Addduncels | Scide acongke | TR I \Mm - L

| Aqusrale - Tecnardo da Wi 122,60

: =i Wrogragt Litogr gl 10 034,82

COC00L Linogr aphie La Jeune Fille de My’ Cocteau 2,00 2.346,960 4699,92
ﬁ DaLDooL Lehographie 'Créne’ DALT 300 exerplsre 5,00 1 068,180 5.340,90|
Fonctions  glisser -déposer

Afin dodéoptimiser |l a saisie de pi ces, |l o6utilisateur p
de commandes clients et par un simple glisser -d®poser alimenter | a pi ce qu
train de saisir.

Loéutilisateur pourra ®gracheecheeavancéesstrfabasd dessarticlas n e

en exploitant les rubriques (fonction transversale de Divalto ), par exemple sur une
caract®ristique technique dbéune famille de produit A

glisser -déposer pour rajouter de s lignes sur la piéce en cours.
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